Zaklady rétoriky

Kolébkou rétoriky je Recko: fe¢nictvi je tvirdi uméni (fe¢ politick4, poradni, soudni,
vefejna, slavnostni, oslavnd, umélecka...)
Sofisté — preceniuji ,,krasomluvéni nad obsahem feci.
Démosthenes — vady feci — prekiikoval moie
Pozadavky na rétora:
1. ethos — mravni zasady, pravdomluvnost, mravni idealy
2. pathos — schopnost pisobit na city
3. logos — moudrost, systemati¢nost pii predkladani problému
Tyto ti'i pozadavky plati dodnes — porovnej si s predvadéckou obchodnikti s hrnci ¢i vysavaci
— pojem psychologicka masaz — zpracovat (nékdy i zesmésnit) potencialniho zakaznika tak, ze
si netroufne odmitnout (napt. prodejce pozada pani, aby pfisla na pédium a kdyz odmita,
vyzve ostatni, aby ji doprovodili potleskem...) — kde je ethos?
V Rimé pokracuje rozkvét Fe¢nictvi: Nejznaméjsi feénik (a statnik) Markus Tullius
Cicero, ktery tvrdi, ze tikolem fe¢nika piedevsim je:
1. dokazat pravdivost tvrzeni
2. ziskat sympatie posluchact
3. pohnout posluchace, aby jednali podle jeho ptani
Opét si dovoluji pfipomenout soucasné prodejce, tyto tkoly jsou pfimo vytvotreny pro nég, az
na to, ze zakladnim Cicerovym pozadavkem je dodrzeni etického principu — tedy lidmi
nemanipulovat, neokrddat penzisty a neprofitovat na lidské hlouposti.
Ve stiedoveéku patiila rétorika mezi 7 svobodnych uméni a ucila se na univerzitach
(gramatika, dialektika, rétorika, aritmetika, geometrie, astronomie a hudba)
Technika Fe¢nického vystoupeni:
1. 1vod — prekonat pocatecni neklid a napéti, zbavit se trémy, navazat kontakt
S posluchaci
uvod patii poslucha¢lim, fici néco o sobé&, najit spolecné téma, ziskat pozornost
posluchact (jaky vztah mam k vasemu méstu. .. také jsem byla feditelkou jako vy...
jesté si pamatuji, jaké obavy jsem méla, kdyZ byly déti malé...)
- struéné vysvétlit, co nas ¢eka, o ¢em bude projev
- uvod by nemél ptesahnout 10% celkového ¢asu
2. hlavni ¢ast — méla by postupovat od jednoduchého ke slozitému, dodrzovat ¢asovy
sled, rozvinout myslenky, vysvétlit, pouzit ptiklady z praxe, necist prezentaci,
ptipadné ji pouzit jako ilustraci, ale ne z ni predcitat
3. konec projevu — shrnuti hlavnich myslenek, zduraznéni cile, vyzvednuti sledovanych
zamérl, vyzva k né¢jakému jednani (zaver projevu by nemél presdhnout 5%)
Na co si davat pozor:
- postaventi, t¢ZiSt€ (kouzelné kalhotky stdhnou btiSko a hyzdég, protahnou patef,
rozsvitit svétylko na hrudi...)
- spravné dychat, frazovat, pracovat se silou a tempem hlasu
- spravné vyslovovat
- rozvinuty jazykovy kod (Siroka slovni zadsoba, neuzivat pomocna slova — slovni
vatu...)
- divat se posluchacim do o¢i (na posluchace, ne na papir)
- zapamatovat si obsah feci, ne doslovné zapamatovani!
- Myslet na posluchace, ne na sebe! Jak se citi, jak by mi bylo na jejich misté...
- Nebat se humoru, ale nikdy bychom se neméli posmivat komukoliv!!!



